@ compassana Qllianz

Qualitat vor Kosten im
Gesundheitswesen

allianz-q
Wie werden Schnittstellen zu Nahtstellen?

Rahmenbedingungen
Wirtschatt
Okosystem-Modelle

Peter Mittemeyer, CEO Bluespace Ventures AG
23. Juni 2023




O e business ecosystem X Y

Bilder News Videos Examples Definition Bucher Deutsch Design

Ungefahr 455°000°000 Ergebnisse (0.39 Sekunden)

“455 MILLIONEN ERGEBNISSE FUR BUSINESS ECOSYSTEMS BEI GOOGLE.

BUzzZwORD AN DEN BUSINESS SCHOOLS UND IN DEN MANAGEMENTFOREN

ODER EIN ERNST ZU NEHMENDES ORGANISATIONSKONZEPT?”

PDF









Was ist ein digitales Okosystem

Ein digitales Okosystem ...

» st ein sozio-technisches System, in dem
Unternenhmen und Menschen kooperieren,

« die zwar unabhangig sind, sich von der Teilnahme
aber einen gegenseitigen Vorteil versprechen.

- Ein digitales Okosystem hat in seinem Zentrum eine
digitale Plattform, die diese Kooperation tber
Okosystem-Dienste besonders gut unterstitzt.

Ein digitales Okosystem ...

e adressiert tatsachliche Bedurfnisse der Kunden,

- liefert einen Mehrwert, der ohne den Okosystem-
Dienst bisher nicht erzielbar warr,

» st attraktiv sowohl fir Anbieter als auch fur
Konsumenten von Leistungen und

* bhietet Mehrwerte fur samtliche Partner, die am
Okosystem-Dienst beteiligt sind.

Der Gesamtnutzen eines digitalen Okosystems ergibt sich somit aus der Kombination der digitalen,

vermittelnden Plattform und einer grossen Menge an Partnern, die zum gegenseitigen Nutzen am

digitalen Okosystem teilnehmen und durch ihre Interaktionen liber die Plattform zu

Netzwerkeffekten fuhren.

Quelle: Fraunhofer Referenzmodell fur digitale Okosysteme



Bestehende Frameworks fiur Okosysteme

Fraunhofer Referenzmodell fiir digitale Okosysteme HSG Okosystem Business Model Canvas

Geschaftsmodell Canvas — Okosystem
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Das Compassana Geschaftsmodell

Das Okosystem Compassana orchestriert neue Losungen fur das komplexe Kundenbedurfnis «Gesundheit» in einem
hochgradig spezialisierten System und wird von einer state-of-the-art digitalen Plattform befahigt.

Orchestrator:

zentraler Akteur, der die
Koordination der Aktivitaten der
Komplementoren in einem
Okosystem tbernimmt

Komplementor:

unabhangiges Unternehmen,
das fur die Nutzer des
C")kosystems medizinische,
medizinnahe oder
pharmazeutische Leistungen
und Produkte oder digitale
Services liefert
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Compassana — Das Gesundheitsokosystem
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Was ist Compassana? -

Compassana macht das

e et Versorgung und ihre digitale

sicherer - und smarter.

Mehr erfahren —

Unterstutzung verbessern

EDOB Spezialisten /
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mochten.

Scouting

Compassana Med Compassana

Fach-Services Patienten App
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